CANDIDATUL IDEAL: 
- Bune abilitati de comunicare si negociere
- Disponibilitate pentru deplasare in teritoriul alocat
- Permis auto cat. B
- Experienta in vanzari directe 
- Experienta in lucrul cu targete, rapoarte, planificari, fise de client
- Foarte bune abilitati de comunicare si negociere, orientare spre client, proactiv
- Spirit organizatoric
- Seriozitate, dinamism, organizare
- Limba maghiara constituie avantaj

RESPONSABILITATI / BENEFICII: 
- Identifica noi clienti potentiali pe piata 
- Dezvolta baza de date cu clienti pe zona Transilvania
- Isi planifica activitatea de vanzare
- Intocmeste si transmite la termen rapoartele de activitate solicitate de catre companie
- Aduna informatii despre concurenta si clientii lor
- Realizeaza ofertele pentru produsele din portofoliu
- Negociaza, incheie si urmareste executarea contractelor

DESCRIEREA COMPANIEI: 
Firma noastr se ocupă cu productia si comercializarea tâmplăriei din lemn stratificat. Scopul nostru este să satisfacem la un nivel înalt nevoile exigente ale clienţilor prin produse naturale si ecologice.
